
 

CURRÍCULO 

 
Dados pessoais: 

Nome: Rafael  Silva De Queiroz 
Data de nascimento: 10/02/1988 (36 anos) 
Estado civil: solteiro 
Endereço: Rua Ferreira de Menezes, n°246, casa 02 
 Bairro: Imbariê  
Cidade: Duque de Caxias -RJ 

Cep: 25266-080 
Contato: 21 99108-9315 
e-mail: rafaelqueirozcontato@yahoo.com.br 
 

 

Escolaridade: 

Ensino médio completo 

 

 

Cursos extracurriculares 

Informática 
Windows 
Pacote office ( Excel, Power point, Word) 
 

 

Últimas experiências profissionais 

Empresa: Empresa Pública de Saúde do Estado do Rio de Jnaneiro (RIOSAÚDE)  

Cargo: Assistente administrativo. 

Realizar rotinas administrativas tais como:organização de documentos, elaboração e 

alimentação de planilhas, auxiliar diretoria, analizar e enviar notas fiscais de fornecedores 

para setores responsáveis, atendimento telefônico, atendimento ao público, responsável 

por folha de ponto de colaboradores... 

 

 

Empresa: M.S celular. 
Cargo: consultor de vendas. 
Realizar prospecção e atendimento de clientes (pj) para consultoria de produtos e serviços 

de telecom. 

 

 
 

Empresa: Vivacom. 
Cargo: consultor de vendas administrativo. 
Realizar prospecção, atendimento, com intuito de fechar negociação e manter o pós venda com 
os clientes (pj). 

 
 
 

Empresa: Fênix promotora. 

Cargo. Consultor de vendas administrativo. 

Realizar contato e atendimento com clientes em potencial para ofertar produtos 

financeiros no pré e pós venda. 

 
 

 

mailto:rafaelqueirozcontato@yahoo.com.br

	Dados pessoais:
	Escolaridade:
	Últimas experiências proﬁssionais
	Empresa: Empresa Pública de Saúde do Estado do Rio de Jnaneiro (RIOSAÚDE)
	Cargo: Assistente administrativo.
	Realizar rotinas administrativas tais como:organização de documentos, elaboração e alimentação de planilhas, auxiliar diretoria, analizar e enviar notas fiscais de fornecedores para setores responsáveis, atendimento telefônico, atendimento ao público,...
	Cargo: consultor de vendas.
	Empresa: Fênix promotora.
	Realizar contato e atendimento com clientes em potencial para ofertar produtos financeiros no pré e pós venda.

