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Resumo de Qualificagoes

Profissional com ampla experiéncia em gestdo de compras e estratégias de vendas em empresas de varejo nacionais e
multinacionais.

Vasta experiéncia na implantacdo de ferramentas e estratégias para otimizacdo de operagdes comerciais e incremento de
vendas. Habilidade em ajuste e gestdo de KPIs, desenvolvimento de programas de CRM, e implementacdo de processos
inovadores para gestdo de estoque e orgamento.

Habilidade em gestdo de pessoas e processos, com enfoque em reestruturagdes, desenvolvimento de estratégias,
projetos e ferramentas de gestdo, resultando em conquistas expressivas e sustentdveis.

Expertise em Gestdo de Processos e Projetos com Proficiéncia em sistemas como SAP, Fiori, BW, BI, Solidcon, Director, e
ferramentas como Nielsen e Scanntech, agregando eficiéncia e precisdo as operagdes comerciais.

Capacidade no desenvolvimento e implementacdo de estratégias eficazes que impulsionam o desempenho e a
competitividade da empresa.

Lideranca de equipes e processos, focando na geragao de valor para todas as partes envolvidas.

Formagao Académica

MBA Executive em Gestdo Empresarial - Funda¢do Getulio Vargas — Inicio em 01/2022 - Previsdo de conclusdo em
12/2024

Graduagdo em Gestdao Comercial - Universidade Estacio de S4 —2019

Graduacgdo em Logistica - Centro Universitario Geraldo Di Biase — 2015

Licenciatura em Fisica - Instituto Federal de Educacdo, Ciéncia e Tecnologia do Rio de Janeiro —2013

Experiéncia Profissional
PRINCESA SUPERMERCADOS 08/2022 - 02/2024

B Gestor Comercial
Desenvolvimento e implementagdo de ferramentas para monitoramento didrio de vendas, margem, estoque, compras,
atingimento de metas orgamentdrias e proje¢des de vendas.
Alinhamento dos KPlIs as praticas de mercado, otimizando recursos financeiros e melhorando o poder de negociagdo
entre categorias.
Criacdo e implementacdo de estratégia para aumentar a base de clientes cadastrados no programa de CRM, elevando as
vendas identificadas de 4% para 56% em trés meses.
Implementagdo de ferramentas para otimizar a distribuicdo de estoque com base em projegSes de vendas, utilizando
regras de rateio.
Implantagcdo de métricas e processos para gerenciar OTB (Open to Buy) e OTR (Open to Receive) por categoria,
garantindo o cumprimento das metas financeiras de estoque e cobertura de estoque em dias.
Desenvolvimento de orgamentos de vendas utilizando coeficientes como curva de tendéncia, inflagdo, participagao das
categorias, margem de contribuicdo, estratégia de vendas, projecdo de vendas e sazonalidades.
Implantagdo da construgdo de orgamentos de compras com base em coeficientes de prazo de pagamento, curva de
tendéncia, estratégia de vendas, participacdo das categorias, sazonalidades e oportunidades.
Implantacdo do uso de produtos congelados para padronizacao da panificacdo em todas as 27 lojas da empresa.
Terceirizagdo da producdo de itens de panificacdo de alto volume com grandes indUstrias.
Criacdo e implementacdo de um calendario promocional semanal, incluindo “Terca e Quarta da Feirinha” e “Quarta da
Padaria”, resultando em um crescimento médio de 50% nas vendas de hortifruti e 45% nas vendas de ovos.
Gerenciamento da supervisdo técnica e o cronograma de treinamentos operacionais, garantindo a eficiéncia e a
qualidade nas operagdes.

CARREFOUR BRASIL 04/2022 - 08/2022

B Gerente Comercial Regional
Desenvolvimento de Plano Estratégico, baseado em oportunidades identificadas em comparacdo com o mercado
regional, com o objetivo de atingir RS 100 milhdes de faturamento mensal na regional, projetando um crescimento de
25% em relagdo a base comparativa.
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CENCOSUD BRASIL | PREZUNIC 10/2015 - 04/2022

B Coordenador de abastecimento
Lideranga de Equipe de 10 analistas de abastecimento das lojas do Cencosud, incluindo as bandeiras Prezunic e Spid, no
estado do Rio de Janeiro.
Responsdvel pelos indicadores de abastecimento regular e promocional, cobertura de estoque das filiais, previsdo de
demandas sazonais e previsdo de vendas.
Gerenciamento de compras com entrega direta as lojas, aprovacao financeira de pedidos, parametriza¢des e definicdo de
regras de abastecimento.
Coordenacdo e interface entre os departamentos Comercial, Logistica e Operagdes, assegurando a fluidez e eficiéncia das
operagoes.

B Comprador de mercearia - 03/2020 | 06/2021
Lideranca da estratégia de compra e venda, negociacdo e relacionamento com industrias de grande porte, incluindo
Nestlé, Lactalis, Pepsico, Trés Coragdes, JDE, entre outras.
Resultados: Realiza¢gdes como Gestor de Leites e derivados: Aumento da rentabilidade em 40% (de R$15,8MM para
R$22,2MM) na comparagdo 2020 x 2019; Reduc¢do de estoque média anual de 39% (de 48 para 34 DDE) na comparagdo 2020
x 2019; Reducdo de quebra anual de 36% na comparagdo 2020 x 2019; Aumento de market share de 40% na comparagdo
2020 x 2019 (Dados Nielsen).
Realizagdes como Gestor de Matinais: Aumento da rentabilidade em 4p.p. na comparagao 2020 x 2019; Reducdo de estoque
média anual de 10% (de 54 para 48 DDE) na comparac¢do 2020 x 2019; Redugdo de quebra anual de 44% na comparagao 2020
x 2019; Aumento de market share de 22% na comparagdo 2020 x 2019 (Dados Nielsen).

B Comprador de Agougue - 01/2019 | 02/2021
Lideranga da estratégia de compra e venda, negociagao, supervisdo técnica, treinamentos operacionais e relacionamento
com industrias como JBS, Seara, BRF, Marfrig, Minerva, Aurora, entre outras.

Resultados: Crescimento de vendas de 25,4% na comparagdo 2019 x 2018; Aumento da rentabilidade em 18,7% (de
R$43,5MM para R$51,7MM) na comparacdo 2019 x 2018 e Redugdo de quebra anual de 5,1% para 3,8% (-26,2%) na
comparagdo 2020 x 2019.

B Comprador de Padaria, Rotisserie e Lanchonete - 10/2015 | 12/2018

* Lideranca da estratégia de compra e venda, negociacdo, supervisdo técnica, treinamentos operacionais e o
relacionamento com industrias como Bimbo, Wickbold, Bauducco, Marquespan, Jeito Caseiro, Carino, Panidor, Bridor,
Rich do Brasil, entre outras.

Resultados: Implantagdo de insumos congelados em 100% das lojas; Terceirizagdo de itens de alto volume com industrias

nacionais de grande porte; Desenvolvimento de receituario de confeitaria exclusivo com grande industria de ingredientes;

Desenvolvimento de campanhas institucionais de grande impacto social e Implantagdo de programa de premiagdo sobre

resultados para o time de operagGes.

B Comprador de FLV + Ovos - 10/2015 | 04/2017
Lideranca da estratégia de compra e venda, negociacdo, supervisdo técnica e relacionamento com produtores,
distribuidores e importadores, incluindo Benassi, Mantiqueira, JFC, entre outras.
Resultados: Estabeleci padrdes de qualidade e classificagdo para compras e comercializagdo de frutas e legumes; implantacado
da utilizacdo de fichas técnicas para conferéncia e recebimento de frutas e legumes nas lojas e CD, garantindo os padrées
estabelecidos de qualidade e eficiéncia.

Outras Experiéncias

GRUPO ROYAL SUPERMERCADOS - Gerente de Loja - 03/2012 — 11/2012| Gestor Comercial - 12/2012 — 06/2015
CIKEL LOGISTICA E SERVICOS - Encarregado de estoque, 01/2011 até 11/2011

Licengas e Certificados

E-Commerce e Modelo de Negdcios Digitais - Fundagdo Getulio Vargas — Concluido em 2020
Curso de Negociacdo e Resolugdo de Conflitos - FIA Business School — Concluido 2019

Curso A Esséncia do Lider — Desenvolvimento de Lideres - Cencosud — Concluido em 2017

Aperfeicoamento Profissional

Excel avancado |Gestdo de processos| Gestdo de projetos| SAP / Fiori / BW / BI| Ferramentas Nielsen| Ferramentas
Scanntech.



