
RESUMO

Rosimeri
Abreu

(21) 99046-5940
rosimeri.abreu.carvalho@gmail.com

Em busca de recolocação
profissional.

Rua Rita Noêmia da Costa, 130
Guapimirim, RJ

Proatividade e iniciativa para
resolução de problemas
Comunicação eficiente com a
equipe
Flexibilidade e capacidade de
se adaptar à mudanças
Foco em resultados
Inteligência emocional
Disposição para o
aprendizado e aprimoramento
contínuos
Capacidade de liderança e
tomada de decisões assertivas

Principais contatos

Objetivo

Endereço

Habilidades e Competências

Vendedora Líder, Casas Bahia SA., 2007 - 2023

Prestação de um atendimento humanizado ao Cliente,
garantindo a satisfação com o produto e/ou serviço
Planejamento e execução de atividades conforme os
prazos estabelecidos, contribuindo para o bom
andamento das operações
Participação em reuniões com a equipe e direção
regional, discutindo processos e melhoria da qualidade do
serviço

Vendedora, Ótica Modelo Ltda., 2006 - 2007

Recepção de Clientes na loja, prestando orientações
sobre as opções de produtos disponíveis, de forma a
ajudá-los no processo de escolha conforme a necessidade
Decoração das vitrines da loja, arrumando o interior e o
exterior com itens relacionados a linha de produtos

Formação de vendedor Líder
Formação para executivo em atendimento
Excelência em vendas
Estratégia de vendas e negociação

Profissional com mais de 17 anos de experiência em
vendas no setor de varejo. Excepcional em entregar ao
Cliente a solução ao qual está em busca, com histórico
comprovado de sucesso em vendas, atendimento e
liderança. Capacidade de impulsionar as vendas e obter
resultados positivos em um ambiente de ritmo acelerado.

Técnico em Administração, Ensino Médio
Colégio Estadual de Magé | Magé, RJ
01/1993 - 12/1995

FORMAÇÃO ACADÊMICA

EXPERIÊNCIA PROFISSIONAL

HABILIDADES TÉCNICAS

PCOM
PR WEB
VIA MAIS
MINHA VIA

PROFICIÊNCIA EM ERP


